Produktblatt

Partner-/Onboarding-Readiness-Quick-Check
Schnelle Orientierung zu Konto-, Partner- und Compliance-Readiness

Management Summary

Problem

Viele FinTechs und kleinere Finanzunternehmen stehen frih vor der Frage,

Key Benefits

« Klare Einordnung der aktuellen

ob ihre aktuelle Aufstellung grundsatzlich geeignet ist, um ein Konto-, Partner-
oder Kunden-Onboarding erfolgreich zu durchlaufen. Unklarheiten zur requ-
latorischen Einordnung, zu zentralen Prozessen oder zur organisatorischen
Ausgestaltung fiihren hdufig zu Verzégerungen, Rickfragen oder Ablehnun-
gen, ohne dass transparent ist, wo die tatsdchlichen Engpdsse liegen.

Losung

Der Partner-/Onboarding-Readiness-Quick-Check bietet eine kompakte,
strukturierte Ersteinschatzung, wie anschlussfahig Ihr Geschaftsmodell und

Ihre geplante Aufstellung im Hinblick auf typische Anforderungen von Banken,
EMIs und vergleichbaren Partnern sind. Der Fokus liegt auf einer Gbergreifenden
Standortbestimmung, die Orientierung schafft und eine fundierte Grundlage fiir

Anschlussfahigkeit aus externer
Partnerperspektive

Transparenz dariiber, ob und

wo wesentliche Kldrungsbedarfe
bestehen

Fundierte Entscheidungsbasis vor
weiterfiihrenden Investitionen
oder StrukturierungsmaBnahmen

Niedrigschwelliger Einstieg zur
friihen Orientierung

die Entscheidung Giber mégliche ndchste Schritte liefert.

Zielgruppe

Der Partner-/Onboarding-Readiness-Quick-Check richtet sich
an FinTechs und kleinere Finanzunternehmen, reguliert wie
nicht reguliert, die vor einer ersten oder erweiterten Konto-,
Partner- oder Kundenanbindung stehen und vorab kléren
mochten, ob ihre aktuelle Aufstellung grundsétzlich an-
schlussfahig ist.

Typische Anldsse

Der Quick-Check wird eingesetzt, wenn erste Gesprdche mit
Banken, EMIs oder PSPs anstehen, Unsicherheit Gber requ-
latorische oder organisatorische Erwartungen besteht oder
neue Produkte, Mdrkte oder Kooperationsmodelle vorberei-
tet werden. Er dient dazu, vor konkreten Onboarding- oder
Strukturierungsentscheidungen eine belastbare Orientierung
zu erhalten.
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Was Sie am Ende erhalten (Ergebnis)

Nach Abschluss des Partner-/Onboarding-Readiness-Quick-
Checks verfiigen Sie tber eine klare, nachvollziehbare
Entscheidungsgrundlage, wie realistisch ein Konto-, Part-
ner- oder Kunden-Onboarding auf Basis lhrer aktuellen
Aufstellung ist.

Das Ergebnis umfasst eine strukturierte Einschatzung lhres
Geschaftsmodells, der geplanten Prozesse und der organi-
satorischen Ausgangslage im Hinblick auf typische Anfor-
derungen von Banken, EMIs und vergleichbaren Partnern.
Dabei wird transparent eingeordnet, ob ein Onboarding
grundsatzlich realistisch erscheint oder ob wesentliche
Voraussetzungen fehlen.

Auf dieser Basis erhalten Sie eine priorisierte Empfehlung,
welche ndchsten Schritte sinnvoll sind und welche MaBnah-
men oder Module zum aktuellen Zeitpunkt bewusst nicht
empfohlen werden. Der Quick-Check fungiert damit als Ent-
scheidungsweiche, nicht als Vorbereitung oder Umsetzung.
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Abgrenzung & Betrachtungsumfang

Der Partner-/Onboarding-Readiness-Quick-Check dient Das Modul ist keine Detailpriifung und ersetzt keine fach-
einer bergreifenden, qualitativen Standortbestimmung. liche oder requlatorische Vertiefung. Es umfasst weder die
Betrachtet wird ausschlieBlich, ob bestehende Strukturen, Erstellung oder Uberarbeitung von Konzepten, Richtlinien
Prozesse und Rahmenbedingungen grundsétzlich geeignet oder Dokumentationen noch die operative Begleitung von
sind, typische Anforderungen von Banken, EMIs oder ver- Onboarding-Prozessen oder die Kommunikation mit poten-
gleichbaren Partnern zu adressieren. ziellen Partnern.

Vorgehensmodell & Timeline

Der Partner-/Onboarding-Readiness-Quick-Check folgt einem klar strukturierten, kompakten Vorgehen, das auf eine schnelle
und belastbare Einordnung ausgelegt ist. Ziel ist es, innerhalb kurzer Zeit eine fundierte Standortbestimmung und eine klare
Entscheidungsgrundlage zu schaffen.

Phase 1 @%‘R

Kickoff & Scope (ca. 45-60 Minuten)

Zu Beginn stimmen wir gemeinsam Geschaftsmodell, Zielsetzung des Quick Checks und

den aktuellen Kontext ab (z. B. geplantes Konto- oder Partner-Onboarding, neue Produkte oder
Markte). Auf dieser Basis legen wir den Betrachtungsrahmen fest und kléren, welche Themenfelder
im Fokus stehen.

Phase 2

Strukturierte Einordnung & Readiness-Bewertung

Auf Grundlage der vorliegenden Informationen ordnen wir Geschaftsmodell, Prozesse und
Organisation entlang typischer Partneranforderungen ein und identifizieren zentrale
Fragestellungen und Abhdngigkeiten.

Phase 3 =
&)

Ergebnisaufbereitung & Empfehlung

Die Einordnung wird konsolidiert und in eine klare Readiness-Aussage uberfihrt.
Darauf aufbauend formulieren wir eine priorisierte Empfehlung fir das weitere Vorgehen.
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Zeitlicher Rahmen
Der Partner-/Onboarding-Readiness-Quick-Check ist bewusst effizient angelegt und wird in der
Regel innerhalb von 3-5 Arbeitstagen durchgefihrt.

Der genaue Zeitrahmen hangt von der Komplexitat des Geschaftsmodells sowie der Verfigbarkeit
der erforderlichen Informationen ab.
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Was wir von lhnen bendtigen
(Input/Voraussetzungen)

Fiir die Durchfiihrung des Partner-/Onboarding-Readiness-
Quick-Check bendtigen wir eine kurze Einordnung lhres Ge-
schaftsmodells, der angebotenen oder geplanten Produkte
sowie der vorgesehenen Konto-, Partner- oder Onboarding-
Setups. Der erforderliche Input ist bewusst schlank gehalten
und dient ausschlieBlich dazu, die aktuelle Ausgangslage
sachgerecht einordnen zu kénnen.

Vorhandene Unterlagen oder konzeptionelle Beschreibun-
gen werden berticksichtigt, sofern sie verfigbar sind. Es ist
keine strukturierte Aufbereitung oder Erganzung von Infor-
mationen erforderlich. Der Quick-Check baut auf dem ak-
tuellen Kenntnisstand auf und setzt keine Vorarbeiten oder
Abstimmungen mit externen Partnern voraus.

Ziel ist es, auf Basis dieser Informationen eine realistische,
Ubergreifende Einordnung der aktuellen Anschlussfdhigkeit
vorzunehmen, ochne Detailtiefe oder Vertiefung einzelner
Themen.

Preismodell

Der Partner-/Onboarding-Readiness-Quick-Check wird als
Festpreis-Modul angeboten. Der Leistungsumfang ist klar
abgegrenzt und eignet sich bewusst als iberschaubarer Ein-
stieg, auch in frihen Entwicklungsphasen.

Der konkrete Preis richtet sich nach dem betrachteten
Geschaftsmodell und dem inhaltlichen Umfang des Quick-

Checks. Nach einem kurzen Erstgesprach erhalten Sie zeit-
nah ein verbindliches Festpreisangebot.
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Emanuel Gedeon
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Es entstehen keine laufenden Verpflichtungen und keine
Abhangigkeit von weiterfihrenden Leistungen. Auf Basis
der Ergebnisse entscheiden Sie frei, ob und welche nichsten
Schritte sinnvoll sind.

Starttermin/Verfiigbarkeit
Nach Vereinbarung, in der Regel kurzfristig moglich.

Nachster Schritt

Gerne kldren wir in einem 30-minitigen Erst-
gesprdach, ob der Partner-/Onboarding-Readi-
ness-Quick-Check fir Ihren Anwendungsfall

sinnvoll ist. Im Gesprach besprechen wir kurz

lhr Geschaftsmodell, den aktuellen Kontext
sowie die Zielsetzung des Quick-Checks. Auf
dieser Basis erhalten Sie zeitnah ein verbindli-
ches Festpreisangebot.
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